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رانندگان تاکسي متقاضي نوسازي بخوانند!

قيمت ماشين هاي جايگزين خودرو هاي فرسوده مشخص شد
معاون فني و بهره برداري سازمان تاکسيراني شهر تهران ازتاکسيرانان 
متقاضي فرآيند نوسازي خواست هر گونه تخلف و عدم رعايت تعهدات 

اعلامي از سوي مراکز اسقاط را به اين معاونت اطلاع دهند.
ســيد علي محتشــمي پور، با بيان اين مطلب گفت: در پي بازگشايي پاکت قيمت پايه 
پيشــنهادي مراکز اسقاط براي تاکسي هاي فرسوده شهر تهران و بارگذاري آن بر روي ز، 
از ابتداي سال 1401 متقاضيان امر نوسازي توانستند با مطالعه شرايط اعلامي اعم از قيمت 
اسقاط هر نوع تاکسي فرسوده، کسورات احتمالي ارزش اسقاط پرداختي به همراه خدمات 

ويژه تعهد شده هر مرکز، نسبت به انتخاب مرکز مدنظر خود اقدام کنند.
معاون فني و بهره برداري سازمان تاکسيراني شهر تهران با اشاره به اين امر که اقدام ياد شده 
با هدف حمايت از مالکين تاکسي هاي فرسوده در فرآيند نوسازي ناوگان تاکسي پايتخت در 
دســتور کار قرار گرفته است افزود: از آن جا که در صورت مشاهده و گزارش هرگونه عدم 
پايبندي به تعهدات اعلامي از سوي مراکز اسقاط، سازمان تاکسيراني تا پايان سال با آن مرکز 
قطع همکاري خواهد کرد، بنابراين از متقاضيان مي خواهيم هرگونه تخلف احتمالي مرکز 
اسقاط انتخابي خود را در اولين فرصت به خدمتگزاران خود در معاونت فني و بهره برداري 

سازمان تاکسيراني شهر تهران اطلاع دهند.
تخلف ممنوع

محتشمي پور در تشريح تخلفات احتمالي مراکز اسقاط افزود: عدم پرداخت حداقل ارزش 

اسقاط اعلامي به ميزان تعهد شده به اين سازمان و يا پرداخت اين ارزش در مدت زماني 
بيش از زمان تعهد شده، مي تواند از محور هاي تخلفات مراکز باشد. از سوي ديگر برخي مراکز 
اقدام به کسر ارزش اسقاط پرداختي، بيش از آنچه متعهد شده اند، مي کنند که اين امر نيز از 

مصاديق بارز تخلف است.
وي افزود: گاهي هم مشاهده شده برخي مراکز با تماس تلفني و يا ساير روش ها، قيمتي 
بالاتر از ميزان تعهد شده را با مالک تاکسي فرسوده در ميان گذاشته، ولي پس از انتخاب مرکز 

و مراجعه تاکسيرانان جهت اسقاط تاکسي از عمل به توافق قبلي سر باز مي زنند.
کاهش چشمگير ميزان شکايات تاکسيرانان از مراکز اسقاط

سيد علي محتشمي پور با اشاره به پياده سازي ساز وکار رقابت سالم و سازنده ميان مراکز 
اسقاط از ابتداي سال جاري تا کنون با روش انتخاب مرکز اسقاط تاکسي توسط شخص 
مالک تاکسي فرسوده بيان کرد: آنچه طي يک ماهه ابتدايي اين طرح مشهود است، کاهش 
چشمگير ميزان شکايات تاکسيرانان از مراکز اسقاط و همچنين ايجاد نگاه احترام به جايگاه و 
حفظ حقوق مالکيت فردي تاکسيرانان خدوم شهر تهران است که از مهمترين اهداف سازمان 

مديريت و نظارت بر تاکسيراني شهر تهران به شمار مي رود.
قيمت خودروهاي جايگزين مشخص شد

بر اساس قيمت گذاري صورت گرفته تاکسي هاي اسقاطي در مراکز اسقاط با اين قيمت ها 
خريداري مي شوند:

- قيمت ون بنزيني و دوگانه سوز از 30 تا 33 ميليون تومان.
- قيمت سمند و پژو 405 دوگانه سوز از 28 تا 30 ميليون پانصد هزار تومان.

قيمت سمند و پژو 405 بنزيني از 25 تا 27 ميليون و پانصد هزار تومان.
قيمت پيکان دوگانه سوز از 13 تا 17 ميليون تومان.

قيمت پيکان بنزيني از 10 تا 13 ميليون تومان.
پرايد و روا دوگانه سوز تا 22 ميليون تومان.

پرايد و روا بنزيني تا 19 ميليون تومان.

معرفی خوش فروش ترين و بدفروش ترين خودروهای بازار ايران
خوش فروش ترين خودروهاي دســت دوم در بين 
محصولات گروه صنعتي شرکت ايران خودرو شامل 
محصولاتي همچون پژو پارس TU5، دنا پلاس، پژو 
207 دنده اي، رنو ال 90 ، پژو 206 تيپ 2 و تيپ 5 و 

پژو پارس سال مي شود.
خوش فروش ترين خودروهاي دست دوم در بازار فعلي کشورمان 
به دســته توليدات اقتصادي داخلي، خصوصا محصولات سايپا 
و ايران خودرو تعلق دارند. اين درحالي اســت که بررســي هاي 
صورت گرفته از بازار خودرو در تمام سگنت ها از بازار داخلي، چيني و 
خارجي ها نشان مي دهد که در بازار خودرو علاوه بر خودروهايي که 
به اصطلاح خوش فروش هستند، خودروهاي بدفروش نيز دربين 

داخلي ها، چيني ها و حتي خارجي ها به وفور ديده مي شود.
 اين درحالي اســت که بايــد گفت قطعا وجــود خودروهاي 
خوش فروش در بازار بيشــتر از خودروهاي بدفروش است و اين 
مساله بيشتر در بين خودروهاي خارجي بازار ديده مي شود. بررسي 
خودروهاي موجود در بازار نشان مي دهد تعداد خودروهاي بدفروش 
دربين مدل هاي چيني بيشتر از داخلي ها و ساير خارجي هاي بازار 
است. به همين دليل »دنياي خودرو« قصد دارد خوش فروش ها و 
بدفروش هاي بازار را در بين خودروهاي داخلي يعني محصولات 
 ايران خودرو و سايپا و خودروهاي چيني و ساير محصولات خارجي

 معرفي کند.
خوش فروش ترين خودروهاي ايران خودرو و سايپا

درحال حاضر ايران خودرو و ســايپا اصلي ترين تامين کنندگان 
خودروهــاي اقتصادي در ايران به حســاب مي آينــد. بنابراين 
شــکي نيســت که توليدات ايــن دو شــرکت به دليل قيمت 
 پايين تــر، جزو خوش فروش ترين خودروهاي داخلي به حســاب 

مي آيند. 
خوش فروش ترين خودروهاي دست دوم در بين محصولات گروه 
صنعتي شرکت ايران خودرو شامل محصولاتي همچون پژو پارس 
TU5، دنا پلاس، پژو 207 دنده اي، رنو ال 90 ، پژو 206 تيپ 2 و 
تيپ 5 و پژو پارس سال مي شود. البته ساير توليدات اين خودروساز 
نيز نسبتا پرفروش هستند و رونق معاملاتي بسيار مناسبي را تجربه 
مي کنند؛ اما محصولات فوق در بازار با استقبال بيشتري در قياس 
با ديگر توليدات هم قيمت مواجه شده اند. محصولات اقتصادي 
ســايپا نيز در بازه قيمت 200 ميليون تومان اصطلاحا سلطنت 

 مي کنند و جزو خوش فروش ترين خودروهاي دست دوم به حساب 
مي آيند. 

پرايد 131، تيبا صندوقدار اس ايکس، تيبا 2، ساينا EX و کوييک 
دنده اي، لقب خوش فروش ترين خودروهاي ايراني در بازه قيمتي 
200 ميليون تومان را به خود اختصــاص داده اند. قيمت پايين و 
ارزاني نسبي قطعات يدکي و امکان تعميرات اين خودروها درتمام 
تعميرگاه ها از جمله دلايل موفقيت محصولات سايپا در بازار ايران و 
محبوبيت بالاي آن ها در ميان اقشار مختلف به شمار مي رود. جايي 
که بايد خدمات پس از فروش و تعميرات خودرو را در خودروهاي 

دست دوم کاملا جدي گرفت.
بدفروش ترين خودروهاي سايپا و ايران خودرو

اگر بخواهيم بدفروش ترين خودروهاي ايران را که توسط سايپا 
و ايران خودرو توليد شــده اند معرفي کنيم بايد گفت سايپا آريو يا 
همان زوتي و سوزوکي کيزاشي که البته سال ها پيش توليدشان 
متوقف شد، جزو خودروهاي بدفروش بازار به حساب مي آيند. البته 
اين دو خودرو از لحاظ کيفي نسبت به محصولات هم رده وضعيت 
بهتري دارند؛ اما خدمات پس از فروش ضعيف و عرضه نامناسب 
سبب شده است نتوانند جايگاه شايسته اي در بازار ايران براي خود 
به دست آورند و درحال حاضر جزو خودروهاي بدفروش ايران تلقي 
مي شوند. همچنين اگرچه شايد نتوانيم کم فروش ترين محصول 
ايران خودرو را به طور دقيق مشخص کنيم، اما در اين بين مدل هايي 
همچون سمند سورن و راناي معمولي جزو محصولاتي هستند که 
نسبت به ديگر توليدات ايران خودرو معمولا متقاضيان کمتري دارند.

خوش فروش ترين خودروهاي چيني
بهتريــن بازار دســت دوم خودروهــاي چيني تا حــد زيادي 
به محصولاتي مانند جک S5، جــک S3، چري تيگو 5، چري 
تيگو 7IE، امويام X33 اس اســپرت و هايمــا S5 تعلق دارد. 
ام وي ام X22 اسپرت اکسلنت دنده اي نيز وضعيت فروش مناسبي 
دارد و جــزو کراس اوورهاي کوچک نســبتا خوش فروش چيني 
در ايران محسوب مي شــود. در کلاس سدان هم محصولاتي 
همچون چــري آريزو 5 توربو، برليانس H330 و بســترن بي 
30جزو خوش فروش ترين خودروهاي دست دوم چيني طبقه بندي 
مي شــوند. نکته جالب توجه در بين خودروهاي چيني اين که در 
بين تعداد زيادي خودرو چيني موجود در بازار، ســهم دو شرکت 
مديران خودرو و کرمان موتور در بيــن خودروهاي خوش فروش 

چيني بسيار زياد است. يعني در بين هر 10 خودرو خوش فروش 
چيني در بازار هفت خودرو از محصولات اين دو شرکت هستند 
که اين نشان از موفقيت اين شرکت ها در بازار خودروهاي صفر و 
کارکرده دارد. شايد دليل اصلي اين موفقيت را بتوان خدمات پس 
از فروش گسترده اين دو شرکت در کشور و تعدد نمايندگي هاي 
 فــروش و خدمات پس از فروش در تمام اســتان هاي کشــور

دانست.
بدفروش ترين خودروهاي چيني

شرکت سيف خودرو به دليل عرضه نامناسب و پراکنده محصولاتي 
همچون بيســو T3 و T5 اين دو خــودرو را به بدفروش ترين 
خودروهاي چيني فعلي بازار ايران تبديل کرده اســت. همچنين 
محصولات چيني ديگري را که به صورت بســيار محدود روانه 
بازار ايران شــده اند نيز مي توان در اين فهرست جا داد. لوکسژن 
U6 در ايــن گروه قرار مي گيرد و فعلا نمي توان بازار پررونقي را 
بــراي آن تصور کرد. همچنين SWM G01 نيز که از لحاظ 
طراحي و سطح آپشن ها و توان فني شايستگي هاي فراواني دارد، 
به دليل خدمات پس از فروش نســبتا محدود و همچنين آينده 
تقريبا مبهم از جنبه تداوم توليد، نتوانسته به اندازه خودروهاي چيني 
هم قيمت خود در ايران خوش بدرخشد و فعلا درميان خودروهاي 
پرفروش دست دوم چيني جايگاه مطلوبي پيدا نکرده است. ضمنا 
توليداتي همچون ترامپچي GS5 و GA3S و بايک سابرينا نيز 
جزو قربانيان عرضه محدود هستند و به دسته خودروهاي چيني 
بدفــروش تعلق پيدا مي کنند. راين V5 و هافي لوبو هم با وجود 
قيمت پايين نتوانستند در ايران کارنامه درخشاني به دست آورند. 
قطعا دليل اين موضوع هم نداشتن خدمات پس از فروش گسترده 
و کمبود قطعات اين خودرو در بازار وسيع خدمات پس از فروش 

خودروهاي چيني در بازار کشور است.

خوش فروش ترين خودروهاي خارجي
خوش فروش ترين خودروهاي کارکرده و دست دوم خارجي موجود 
در ايران متعلق به کمپاني هاي کره اي و ژاپني نظير هيونداي، کيا 
 ،YF و تويوتاست. درکلاس سدان ها مي توان به هيونداي سوناتا
کيا اپتيما TF، تويوتا کمــري، مزدا 3، هيونداي آزرا و هيونداي 
اکسنت اشاره کرد که جزو خوش فروش ترين خودروهاي دست دوم 
خارجي به حساب مي آيند. هيونداي سانتافه، کيا اسپورتيج، هيونداي 
توسان، کيا ســورنتو، تويوتا راو 4 و نيسان ايکس تريل هم جزو 
شاســي بلندهاي پرفروش ژاپني و کره اي هستند. البته درحال 
حاضر بايد بــازار خودروهاي خارجي را پيش از هر زمان ديگري 
کم فروغ دانست و شايد دليل اصلي آن را بتوان نبود خودروهاي 
صفر و کم کارکرد در بازار دانســت. خودروهاي خارجي موجود در 
بازار حداقل مدل 2018 هستند. خودروهايي که با وجود نداشتن 
شرکتي براي ارائه خدمات پس از فروش در ايران از کارکرد بالايي 
برخوردارند و حداقل حدود سه تا چهار سال از حضور آن ها در بازار 

کشور مي گذرد.
بدفروش ترين خودروهاي خارجي

بدفروش ترين خودروهاي خارجي در ايران شامل بعضي توليدات 
کمپاني سانگ يانگ و سوبارو مي شــود که درمورد اول طراحي 
ظاهري نه چندان زيبا و در کنار آن خدمات پس از فروش نســبتا 
محدودتر سبب شد محصولات سانگ يانگ در ايران خيلي مورد 
استقبال قرار نگيرند. محصولات ســوبارو نيز به صورت محدود 
به ايران آمد و به دليل مشکل خدمات پس از فروش، چندان ميان 

مشتريان ايراني هوادار پيدا نکرد.
شايد خودروهايي مانند ولوو C30 و ولوو C70 نيز به دليل محدود 
بودن امکانات و آپشن و به دليل عدم وجود خدمات پس از فروش 
در کشور، خودروهايي باشند که کمتر کسي پيدا شود تا براي خريد 

آن ها هزينه کند.
حرف آخر

درپايان مي توان گفت عواملي همچون کيفيت ساخت، ميزان 
عرضه، خدمات پس از فروش، قيمت قطعات يدکي، نوع و شهرت 
برند و وجود امکانات و آپشن هاي رفاهي در بين خودروهاي موجود 
در بازار از جمله عوامل هستند که روي خوش فروش يا بدفروش 
بــودن يک خودرو در بازار ايــران و البته نقاط ديگر جهان تاثير 

چشمگيري دارند.

ديگنيتي را مي توان چشم نوازترين خودرو 
توليد داخل طي ســال گذشته دانست. 
طراحي ديگنيتي به شــکلي است که هم 
ايمن اســت و هم در آن عناصر زيبايي 
شــناختي قرن 21 ميلادي رعايت شده 
است. همين تناسب و طراحي هارمونيک 
باعث شــد با وورد ديگنيتي به ايران به 
سرعت بر سر زبان ها بيافتد و در خيابان ها 
چشم هاي خيره رهگذران را به خود جلب 

کند و فاتح زيباي خيابان ها شود.
طراحي بــه روز اين خودرو مورد اقبال جوانان قرار 
گرفت و ساختار اطمينان بخش آن نظر خانواده ها را 
به خود جلب کرد. اين تناسب ديگنيتي را به خودروي 

محبوب سال گذشته تبديل کرد.
خودروســازي بهمن با توليد و مونتاژ ديگنيتي در 
ايران کيفيت آن را تضمين کرد و افق هاي جديدي را 
براي بازار SUV کوپه مونتاژ ايران گشود. حال طبق 
اعلام قبلي، شرکت بهمن موتور قصد دارد »ديگنيتي 
پرستيژ« را با ويژگي هاي منحصر به فرد در اوايل تير 
ماه سال جاري  به بازار معرفي نمايد. خودرويي که با 

مرور ويژگي هاي آن متوجه خواهيم شد که يک کوپه 
با قواي محرکه و توان استثنايي و شايد بي رقيب باشد.
ديگنيتي پرستيژ ظاهر خود را به روز کرده و گامي 
به جلو برداشته است. طراحان اين خودرو به جزئيات 
اهميــت داده اند. جزئياتي که اين خــودرو را جوان 
پسندتر کرده است. ايجاد تغييراتي جزئي در سپر جلو 
و چراغ مه شکن اين ماشين را به خودروي اروپايي و 
آمريکايي تبديل کرده است. به همين ترتيب طراحي 
رينگ 20 و بازطراحي اگزوز ابهتي چشــم گير به 

ديگنيتي پرستيژ داده است. 
توجه به رفاه و زيبايي کابين در ديگنيتي پرســتيژ 
با صندلي برقي ده حالتــه راننده، نورپردازي داخلي 
هفت رنگ و صفحه کليد ديجيتال به اوج مي رسد. 
 Pioneer همچنين با نصب سيستم صوتي با برند
و آمپلي فاير مجزا 150 وات تجربه خوبي از سفر را به 

سرنشينان مي دهد.
تفاوت ديگنيتي پرستيژ و پرايم چيست؟

تفاوت اصلي بين پرستيژ و پرايم در قواي محرکه 
آنها است. اين خودرو مجهز به يک موتور 2 ليتري 
)Euro-HD( توربو شــارژ با سيســتم پاشش 

مســتقيم  GDIســاخت بوش که تواني معادل 
230 اســب بخار و گشتاور حدود 360 نيوتن متر را 
توليد مي نمايد. گيربکس پرستيژ AT6 جديدترين 

نسل PowertechHyundai است.
معناي قدرت 230 اسب بخار بودن 

پرستژ چيست؟
قدرت 230 اسب بخاري پرستيژ را بخاطر بسپاريد 
يا گوشه اي آن را يادداشت کنيد. مي خواهيم دست 
به يک مقايسه بزنيم تا بتوانيم درکي از قدرت اين 
SUVقدرتمند بازار ايران داشته باشيم. براي همين 
منظور ديگنيتي پرســتيژ را با يکــي از خودروهاي 
SUV شــرکت رنو که در ايران شــناخته شده، 
مقايسه مي کنيم. رنو KOLEOS موتوري با حجم 
2.5 دارد که حدود 171 اسب بخار نيرو توليد مي کند 
يا هيونداي سانتافه 188 اسب بخار و هيونداي توسان 
155 اسب بخار قدرت دارد.  به همين ترتيب مي توان 
به توليدات شرکت کيا هم اشاره کرد. کيا اسپورتيج 
176 اسب بخار و سورنتو 188 اسب بخار قدرت دارد. 
حال اين توان توليد نيروي هيونداي،  کيا و رنو را با 
قدرت ديگنيتي پرستيژ مقايسه کنيد تا بتوانيد اقتدار 

اين ماشين را در جاده ها تصور کنيد.
 ديگنيتي پرستيژ چه زماني وارد بازار 

مي شود؟ 
شرکت بهمن وعده داده است ديگنيتي پرستيژ را 
در سال 1401 عرضه کند. پيش از اين بهمن همواره 
خوش قول بوده و به وعده هاي خود عمل کرده است. 
بنابراين ماشين بازها و دوست داران ديگنيتي مي توانند 
روي وعده اين شرکت خودروسازي شناخته، بدون 

نگراني حساب باز کنند.

قيمت ديگنيتي پرستيژ چقدر است؟
هنوز به طور رسمي قيمت ديگنيتي پرستيژ اعلام 
نشده است. تاکنون سبک کاري خودروسازي بهمن 
اينطور بوده است که قيمت ها خودروها تا رونمايي 
رســمي محصول اعلام نشود. به نظر مي رسد اين 
سنت در خصوص ديگنيتي پرستيژ نيز حفظ شده 
اســت و آنها اين قاعده را رعايت کرده اند. بنابراين 
خودرو دوستان بايد منتظر برنامه رونمايي ديگنيتي 

پرستيژ که در تيرماه 1401 خواهد بود صبر کنند.

خودرو جديد گروه بهمن در راه بازار
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واردات در برابر صادرات خودرو، انحصار در انحصار است
دبير انجمن واردکنندگان خودرو گفت: 90 درصد بازار در انحصار دو خودروساز 
بزرگ کشور است و بزرگترين قطعه ســازان هم با اين خودروسازان شريک 

تجاري هستند، بنابراين صادرات هم در انحصار اين بخش مي ماند.
پس از ماه ها کش و قوس بالاخره هفته گذشته اعلام شد که مجمع تشخيص مصلحت نظام با 

طرح واردات خودرو به شرط صادرات خودرو، قطعه و خدمات نيروي محرکه موافقت کرده است.
در اين رابطه مهدي دادفر دبير انجمن واردکنندگان خودرو در گفت و گو با مهر اظهار کرد: نکته مهم 
در مورد اين طرح اين است که عملًا واردات خودرو در برابر صادرات خودرو ممکن الوقوع نيست و به 
نوعي انحصار در انحصار است.وي با بيان اينکه واردات خودرو بايد انجام شود و هيچ کس مخالف اين امر نيست، افزود: در حال حاضر بيش 
از 90 درصد بازار خودرو در انحصار دو خودروساز بزرگ کشور است و بزرگترين قطعه سازان کشور هم با اين خودروسازان شريک تجاري 

هستند، بنابراين صادرات هم در انحصار اين بخش خواهد بود؛ يعني هم واردات و هم صادرات انحصاري مي شود.
دادفر با اشــاره به اينکه در صادرات خودرو بسيار ضعيف عمل مي کنيم، ادامه داد: از سويي ديگر سوجرياني هم به وجود مي آيد؛ اينکه 

صادرکننده به اسم صادرات، خودرو و قطعات را در هر جايي رها کند و در مقابل واردات انجام دهد.
وي گفت: به جاي ايجاد اين انحصار، بايد مانند سال 94 عمل شود يعني به رسميت شناختن واردات براي همه اشخاص حقيقي و حقوقي؛ 
براي اطمينان از استفاده از خدمات پس از فروش نيز بايد صرفاً خودروهايي وارد شود که شرکت هاي خدمات دهنده شأن در ايران وجود 

داشته باشد، يعني معاونت حمل و نقل وزارت صمت تأييد کند که شرکت ايکس در ايران نمايندگي دارد.
دادفر در مورد لزوم مديريت منابع ارزي، اظهار کرد: واردات خودرو بايد از طريق واردات با ارز منشأ خارجي انجام شود؛ يعني با ارز حاصل از 
فعاليت هاي خارج از کشور، خودرو وارد تا منابع ارزي هم مديريت شود. دبير انجمن واردکنندگان خودرو گفت: از سويي ديگر در حال حاضر 
70 هزار دستگاه خودرو نمي تواند بازار را متعادل کند اما نکته اين است که بازار مشخص مي کند که چه تعداد خودرو وارد شود. در سال 94 
حدود 90 هزار خودرو وارد شد اما ماشين در دست فروشنده ماند و به همين روال واردات در سال 95 به حدود 30 هزار دستگاه رسيد. بنابراين 

تجربه نشان داده که بازار خود تعيين کننده ميزان نياز و تقاضا خواهد بود و نبايد دستوري عمل کرد.

مادران بدون قرعه کشي برنده مي شوند؟ 
مراسم قرعه کشي طرح پيش فروش ايران خودرو ديروز برگزار شد. در اين مرحله 
دو طرح عادي و ويژه مادران برگزار شد. چهار خودرو عرضه شده در اين مرحله تارا 
دستي، اتوماتيک و دنا پلاس اتوماتيک و دستي بودند. بر اساس اعلام ايران خودرو 
اين امکان وجود دارد تا طرح هاي فروش ويژه مادران بدون قرعه کشي باشد. با 
اين وجود نگاهي به مراحل گذشته نشان مي دهد که تاکنون اين امکان فراهم نشده 
است. با اين وجود در اين مرحله با توجه به شرايط و همچنين خودروهاي عرضه 
شده، براي نخستين بار شاهد فروش خودرو ويژه مادران بدون قرعه کشي باشيم.

طرح پيش فروش با موعد تحويل حداکثر 12 ماهه و با عرضه چهار محصول روز سه شنبه هفته گذشته برگزار شد. در اين مرحله چهار 
خودروي تارا دستي، تارا اتوماتيک، دناپلاس توربو شارژ اتوماتيک و دناپلاس توربوشارژ با گيربکس 6 سرعته دستي و فرمان برقي عرضه 
شد.اين مرحله به صورت دو طرح عادي و ويژه مادران برگزار شد. در طرح عادي تمام افراد قادر به ثبت نام بودند؛ البته محدوديت هاي کلي 
مانند عدم خريد خودرو از ايران خودرو و سايپا در 48 ماه گذشته، نداشتن پلاک فعال و يا داشتن گواهينامه رانندگي نيز در نظر گرفته شده بود.
در طرح ويژه مادران، مادراني که تاريخ تولد فرزند دوم آنها پس از 19 آبان 1400 باشد، مي توانستند ثبت نام کنند.ديروز مراسم قرعه کشي 
اين دو طرح برگزار شد و نتايج طرح فروش عادي تا ساعاتي ديگر بر روي سايت فروش ايران خودرو به نشاني esale.ikco.ir قرار خواهد 
گرفت. در خصوص طرح فروش ويژه مادران دو نکته وجود دارد؛ اولاً با توجه به اعلام ايران خودرو نيمي از ظرفيت اين مرحله به مادران 
اختصاص دارد و در صورتي که تعداد متقاضيان کم تر از ظرفيت باشد، بدون قرعه کشي به همه واجدين شرايط خودرو تعلق خواهد گرفت. 
اما تا کنون همواره تعداد متقاضيان يعني مادران واجد شرايط بيش تر از ظرفيت بوده است. با اين حال خودروهاي عرضه شده در اين مرحله 
تحويل يکساله دارند و معمولا اين دو خودرو کم ترين متقاضي را ميان محصولات ايران خودرو داشته اند. بنابراين شايد در اين مرحله شاهد 

فروش بدون قرعه کشي براي مادران باشيم.
مسئله دوم زمان اعلام نتايج طرح ويژه مادران است؛ با توجه به اينکه بررسي شرط تاريخ تولد فرزند نياز به استعلام از مراجع ذي صلاح 

دارد، اعلام نتايج ويژه مادران حداکثر تا سه روز آينده اعلام خواهد شد.

کاهش خودروهاي داراي کسري قطعه در گروه صنعتي ایران خودرو 
مجموع خودروهاي داراي کســري قطعه در تمامي سايت هاي گروه صنعتي در 

سطح کشور، به حدود 34 هزار دستگاه رسيد.
تعداد خودروهاي تجاري سازي شده در گروه صنعتي ايران خودرو از ابتداي امسال تاکنون به بيش از 

49 هزار دستگاه رسيده که نسبت به مدت مشابه سال گذشته چهار هزار دستگاه رشد داشته است.
براساس برنامه ريزي صورت گرفته در تکميل کاري، آمار تجميعي خودروهاي تجاري و کامل در 

هفته آينده به بيش از 60 هزار دستگاه از ابتداي امسال خواهد رسيد.
همچنين، عرضه و تحويل خودرو از ابتداي امسال تا هفته دوم ارديبهشت ماه، به بيش از 72 هزار 
دستگاه رسيده که اين تعداد بيش از مدت مشابه سال گذشته بوده و با گذشت زمان و در روزهاي آينده اختلاف آمار موجود، با افزايش 
سرعت عرضه و تحويل خودرو، افزايش بيش تري خواهد يافت.طبق برنامه ريزي صورت گرفته، تعداد عرضه خودرو در هفته آينده به حدود 

90 هزار دستگاه از ابتداي سال خواهد رسيد.
درحال حاضر، تعداد خودروهاي داراي کسري قطعه در گروه صنعتي ايران خودرو حدود 34 هزار دستگاه است که اين عدد در 13 ماهه 
گذشــته بي سابقه بوده است، تا اواسط هفته آينده تعداد اين خودروها کاهش چشم گير و بي سابقه اي خواهد داشت.گفتني است، تعداد 
خودروهاي داراي کسري قطعه در روزهاي ابتدايي بهمن ماه سال گذشته در گروه صنعتي ايران خودرو، بيش از 82 هزار دستگاه بوده است.

آگهی مناقصه عمومی خرید - نوبت دوم«
شماره ۴۷ سال ۱۴۰۱

شرکت آب و فاضلاب استان آذربایجان شرقی در نظر دارد اقلام به مقدار و مشخصات ذیل به روش مناقصه عمومی :

شماره مندرج در 
سامانه تدارکات 
الکترونیکی دولت

شماره 
تعداد یا نام و مشخصات کالاردیففراخوان 

واحدمقدار
تضمین شرکت در 
فرآیند ارجاع کار 

)ریال(
محل اعتبار

۲۰۰۱۰۰۱۴۰۳۰۰۰۰۲۵ 
مورخ

۱۴۰۱/۰۲/6
۴7۱

طراحی، تهیه، ساخت، حمل 
،نصب، راه اندازی، بهره برداری 
و نگهداری 6 ماهه پکیج تصفیه 
فاضلاب مسکن مهر ملکان به 
ظرفیت ۵۰۰ متر مکعب در روز

غیرعمرانی ۲،۴۰۰،۰۰۰،۰۰۰واحدیک

ــامانه  ــق درگاه س ــه مراحــل مناقصــه از طری ــد . کلی ــداری نمای ــت خری ــی دول ــدارکات الکترونیک ــامانه ت ــق س و از طری
تــدارکات الکترونیکــی دولــت )ســتاد( بــه آدرس www.setadiran.ir انجــام خواهــد شــد . بدیهــی اســت شــرکت در 

رد یــا قبــول هــر یــک از پیشــنهادات مختــار خواهــد بــود. هزینــه آگهــی از برنــده مناقصــه اخــذ خواهــد شــد. 
مهلت فروش اسناد از تاریخ درج آگهی لغایت ساعت 19 مورخه 1401/02/19

آخرین مهلت تسلیم پیشنهادات در سامانه ستاد ایران ساعت ۸ صبح مورخه 1401/02/31
زمان و تاریخ بازگشایی پیشنهادات در سامانه ستاد ایران ساعت 10 صبح مورخه 1401/02/31

تاریخ انتشار نوبت اول : 1401/02/10
تاریخ انتشار نوبت دوم : 1401/02/11

شرکت آب و فاضلاب استان آذربایجان شرقیشناسه آگهی : 1310319

نوبت دوم

کشنـــده »H5« ايران خودروديزل رونمايي شد
انتقال دانش فني با توليد کشنده 460 اسب بخاري

ايران خودروديزل به تازگي از کاميون کشنده فوتون 
آئومان اچAuman H5( 5( به عنوان قدرتمندترين 

کشنده خود رونمايي کرد.
ايران خودروديزل به تازگي از کاميون کشــنده فوتون آئومان اچ5 
)Auman H5( به عنوان قدرتمندترين کشنده خود رونمايي کرد. 
در اين مراسم، از خط توليد اين کشنده در کارخانه ايران خودروديزل 
نيز رونمايي شد. به گفته مديرعامل اين شرکت انتقال دانش فني 
توليد کشنده هاي روز دنيا به کشــور، امکان ترانزيت کالا با اين 
محصول به تمام کشورهاي جهان و امکانات رفاهي مناسب و به روز 
و همچنين امکان رقابت از منظر قيمت با محصولات مشابه خود 
در بازار، از ويژگي ها و دستاوردهاي اين کشنده 460اسب بخاري، 
به شــمار مي رود. ايران خودروديزل که در سال هاي فعاليت خود 
به عنوان نماينده اصلي محصولات بنز در کشور شناخته مي شود، 
بعد از رويارويي با تحريم ها کار با شــريک چيني بنز يعني فوتون 

را آغاز کرد.
 انتقال دانش فني با توليد کشنده

 460اسب بخاري
مديرعامل شرکت ايران خودروديزل درخصوص کشنده فوتون 
اچ5 بيان کرد: »افزايش قدرت موتور به 460اســب بخار، افزايش 
گشــتاور، گيربکس اتوماتيک، ترمز اضطراري، افزايش ظرفيت 
مخزن و سيستم هشدار انحراف از مسير و ديسکي شدن ترمزهاي 
جلو و عقب، ازجمله بهبودهاي صورت گرفته در کشنده اچ5 نسبت 
به محصول مبناي خود يعني اچ4 است.« جواد توسلي مهر همچنين 
در مورد امکانات و ويژگي هاي فني اين خودرو عنوان کرد: »اين 
محصول داراي مشــخصات فني نظير کروزکنترل، ترمز کمکي 
سراشيبي، سطح پايين صدا، امکان تجهيز خودران در نسخه هاي 
پيشرفته و جديدتر، ممانعت از تصادف، ترمز اضطراري اتوماتيک، 
سيستم تعليق پنوماتيک، سيستم جلوگيري از پس رفت در سربالايي 

و هشدار انحراف از مســير است. اين محصول علاوه بر قابليت 
پاس کردن استانداردهاي 85گانه، داراي استانداردهاي شرکت بنز 
نيز است.« وي افزود: »با توليد اين کشنده، عملا به نيازهاي کشور 
در حوزه انتقال دانش، خودکفايي، لجستيک و توليد محصولات 

به روز پاسخ مي دهيم.«
اعلام آمادگي ايران خودروديزل براي نوسازي ناوگان 

فرسوده کشور
توســلي مهر، مديرعامل ايران خودروديزل در ادامه اين نشست 
با اشــاره به وضعيت فرسودگي ناوگان و نياز به خودروهاي به روز 
براي جايگزينــي عنوان کرد: »بيش از يک ميليــون و 200هزار 
دســتگاه خودرو تجاري در کشــور وجود دارند کــه نزديک به 
768هزار دســتگاه از آن ها فعال هستند. از اين ميان نيز 321هزار 
خودروهاي در حال تردد فرســوده هستند که نياز فوري نسبت به 
نوســازي و تعويض آن ها با خودرو نو وجود دارد.« وي در ادامه با 
اشاره به مزاياي نوسازي گفت: »اين عمل موجب افزايش ايمني، 
 کاهش مصرف ســوخت و همچنين بهينه تر شــدن حمل ونقل 

مي شود.« 
مديرعامل ايران خودروديزل افزود: »ايران خودروديزل در اين بين، 
37 درصد کل توليدات را به خود اختصاص داده است.« وي ادامه 

داد: »دولت برنامه خوبي براي پر کردن اين خلأ تدوين کرده است 
که در صورت تصويب شــوراي اقتصاد، يکي از ورودي هاي بازار 

خودروهاي تجاري فعال خواهد شد.«
برنامه ايران خودروديزل براي توليد 7500 کشنده

جواد توسلي مهر در ادامه اين نشست به بررسي وضعيت توليد 
اين تجاري ساز کشور پرداخت و گفت: »سهم ايران خودروديزل از 
بازار تجاري ها در ســال 1396، 4 درصد بوده که اين رقم در سال 
1400 به 45 درصد افزايش يافته اســت.« وي با بيان اين که در 
سال جاري رقم توليد ايران خودروديزل 25هزار دستگاه خواهد بود، 
عنوان کرد: »امسال پنج کشنده با تيراژ توليد 7500 دستگاه در سبد 
توليد محصولات ايران خودرو ديزل قرار دارد که کم ترين ترديدي در 
تحقق آن نداريم.« توسلي مهر ادامه داد: »در سال گذشته 42درصد 

سهم بازار در حوزه توليد کشنده متعلق به ايران خودروديزل بود.«
ارتقاي سطح کيفي محصولات ايران خودروديزل

وي همچنين در زمينه کيفيت محصولات ايران خودروديزل اظهار 
کرد: »در سال 1396 حدود 33درصد محصولات ما سه ستاره کيفي 
به دست آوردند و ساير آن ها از دو ستاره برخوردار بودند، اما امروز با 
افزايش بيش از 11برابري سهم بازار، کيفيت محصولات با سرعت 
بسيار خوبي رشد کرده است و 72 درصد محصولات ما چهارستاره 
و 28درصد سه ستاره هستند و در ايران خودروديزل محصول دوستاره 

وجود ندارد.«
رونمايي از ون و ميني بوس الکتريکي ايران خودروديزل 

تا هشت ماه آينده
مديرعامل ايران خودروديزل در پايان افزود: »اقدامات متعددي در 
زمينه الکتريکي سازي انجام شده و درحال حاضر ميني بوس، اتوبوس 
و ون در برنامه الکتريکي سازي قرار دارد.« توسلي مهر اظهار کرد: 
»در هشت ماه آينده ون و ميني بوس برقي رونمايي خواهد شد و در 

حوزه کشنده هاي برقي نيز، اقداماتي در دست انجام است.«
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